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GIRIS

Tarim, insanligin temel ihtiyaglarin1 karsilamak amaciyla toprak, su ve
biyolojik kaynaklarin kullamildigi, ekonomik, sosyal ve kiiltiirel yap1 {izerinde
belirleyici bir rol oynayan bir tiretim faaliyetidir. Yerlesik yasama gecisten itibaren
tarim, gida iiretiminin Otesine gegerek sanayi, ticaret ve cevresel siireclerle
dogrudan iliski kurmus ve toplumlarin gelisiminde vazge¢ilmez bir yer edinmistir
(Smith, 2019). Tarimsal faaliyetler, yalnizca ekonomik kazan¢ saglamamakta;
ayni zamanda gida giivenligi, kirsal kalkinma ve biyolojik ¢esitliligin korunmasi
gibi kritik konulara da katkida bulunmaktadir (FAO, 2020). Bu nedenle, tarim,
iilkelerin ekonomik kalkinmasi ile ekolojik ve toplumsal siirdiiriilebilirlik arasinda
stratejik bir koprii olusturmaktadir (Giirbiiz, 2021).

Tarimsal {iiretim; bitkisel iiretim, hayvansal iiretim, ormancilik ve su
iriinlerini kapsayan genis bir alani ifade etmektedir (Akpinar, 2022). Bitkisel
iiretim, tarimin en temel bilesenlerinden biri olup tarla tarimi, bahgecilik,
sebzecilik ve meyvecilik gibi alt dallara ayrilmaktadir (Yildiz ve Kilig, 2021).
Hayvansal iiretim ise biiyiikbas ve kii¢iikbas hayvancilik, kiimes hayvanciligi,
aricilik ve balik¢ilik gibi alanlar1 icermektedir (Celik, 2020). Ormancilik ve su
triinleri tiretimi de hem ekonomik katkilar hem de gevresel siirdiiriilebilirlik
agisindan 6nemli bir yer tutmaktadir (FAO, 2019). Her bir tiretim dali, ulusal ve
uluslararas1 diizeyde ekonomik kalkinma, istihdam ve gevresel dengeye olan
katkilariyla tarim sektoriiniin biitiinciil yapisin1 desteklemektedir (FAO, 2020).

Sebzecilik, bitkisel iiretimin Onemli alt dallarindan biri olup, insan
beslenmesinde yiiksek oranda vitamin, mineral ve lif saglayan sebzelerin
yetistirilmesini kapsar (Akpinar, 2022). Sebzeler, tarimsal ticarette dnemli bir yer
tutmanin yani sira bireysel beslenme acisindan da hayati éneme sahiptir (World
Health Organization [WHO], 2018). Sebzecilik faaliyetleri, toprak yapisi, iklim
kosullart ve tiretim tekniklerine bagh olarak cesitlilik gostermektedir (UNDP,
2020). Birlesmis Milletler Gida ve Tarim Orgiitii’niin (FAO) verilerine gore,
sebzecilik sektoril, diinya genelinde tarimsal iiretim degerinin 6nemli bir kismini
olugturmaktadir ve hem gelismis hem de gelismekte olan iilkelerde tarimsal
ekonominin temel taslarindan biri olarak kabul edilmektedir (FAO, 2020).
Ozellikle ihracata yonelik sebze iiretimi, doviz kazandirici bir faaliyet olarak
stratejik bir rol oynamaktadir (Smith ve Williams, 2017).
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Tiirkiye, tarimsal iiretim potansiyeli acisindan zengin bir ilkedir ve
sebzecilik bu potansiyelin 6nemli bir boliimiinii olusturmaktadir (Kiraci, 2015).
Ulkenin iklim ve toprak gesitliligi, genis bir sebze yelpazesinin iiretimine olanak
tanimaktadir (TUIK, 2020). TUIK verilerine gére, Tiirkiye; domates, biber ve
salatalik gibi {riinlerde diinya siralamasinda st siralarda yer almaktadir ve bu
tiriinler hem i¢ pazarda hem de dis ticarette stratejik 5Sneme sahiptir (TUIK, 2020).
Ancak, sebzecilik sektorii iiretim teknikleri, pazarlama altyapisi ve g¢evresel
siirdiiriilebilirlik acisindan ¢esitli sorunlarla kars1 karsiyadir (Giirbiiz, 2021). Bu
durum, sektorde yenilikei yaklasimlar ve siirdiiriilebilir politikalar gelistirilmesini
zorunlu kilmaktadir (World Bank, 2019).

Sonu¢ olarak, tarimsal iretim dallar1 arasinda sebzecilik, sagladigi
ekonomik deger ve beslenmeye katkistyla 6ne ¢ikmaktadir. Ulusal ve uluslararasi
diizeyde yapilan ¢alismalar, sebzeciligin siirdiiriilebilir tarimsal kalkinmanin temel
bilesenlerinden biri oldugunu ortaya koymaktadir (Giirbiiz, 2021). Bu baglamda,
sebzeciligin ekonomik, sosyal ve ¢evresel boyutlarinin derinlemesine ele alinmasi,
tarimsal {iretim politikalarinin  daha etkili ve siirdiriilebilir bir sekilde
tasarlanmasina 6nemli katkilar saglayacaktir (FAO, 2020).

Artan niifus, kentlesme ve degisen tiikketim aligkanliklari, sebze iiretimine
olan talebi hizla artirmakta ve bu durum, sebzecilik sekt6riinii siirdiiriilebilir
tarimsal kalkinmada 6nemli bir yere tasimaktadir (World Bank, 2019). Tiirkiye,
sebzecilik alaninda diinya c¢apinda onemli bir fretici ve ihracatgt {ilke
konumundadir ve bu sektdrde siyah havug gibi 6zgiin iirlinler, hem ekonomik hem
de stratejik bir dneme sahiptir (TUIK, 2020).

Havug (Daucus carota), besleyici igerigi ve genis kullanim alanlartyla
diinyanin pek ¢cok bolgesinde yetistirilen 6nemli bir sebzedir. FAO verilerine gore,
havug, diinya genelinde en cok iiretilen sebzeler arasinda yer almakta ve yillik
yaklagik 45 milyon tonluk iiretimle tarimsal ekonomiye biiylik katki saglamaktadir
(FAO, 2020). Havug, biyolojik cesitliligi ve yetistirme kosullarina bagh olarak
farkli tiir ve renk varyetelerine sahiptir. Siyah havug (Daucus Carota ssp. Sativus),
bu tiirler arasinda 6zel bir yere sahiptir ve antosiyanin pigmentleri agisindan zengin
yapisiyla hem gida endiistrisi hem de saglik sektorii i¢in degerli bir iirlin olarak
one ¢ikmaktadir (Smith ve Williams, 2017).

Siyah havug, dogal renklendirici kaynagi olarak gida boyasi iiretiminde
yaygin sekilde kullanilmasinin yani sira, meyve suyu ve ilag sanayisinde de genis
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bir kullanim alanma sahiptir (UNDP, 2020). Uluslararas1 arastirmalar, siyah
havucun giiclii antioksidan Ozelligiyle kalp-damar saghigmi destekleyici ve
antiinflamatuar etkiler gosterdigini ortaya koymustur (Choi et al., 2018). Tiirkiye,
diinya siyah havug iiretiminde lider konumdadir ve FAO ile Tiirkiye Istatistik
Kurumu (TUIK) verilerine gore, bu iiretimin yaklasik %90°1 Konya'nin Eregli
ilcesinde gerceklestirilmektedir (TUIK, 2020).

Eregli ilgesi, siyah havug iiretimi i¢in uygun iklim ve toprak kosullarina
sahiptir. Bolgedeki iireticiler, geleneksel tarim bilgisini modern {iretim
teknikleriyle birlestirerek yiiksek verim ve kaliteye ulagsmaktadir (Yildiz ve Kilig,
2021). Siyah havug, Eregli’nin tarimsal ekonomisinde stratejik bir iiriin olarak 6ne
¢ikmakta ve yerel kalkinmaya Onemli katkilar saglamaktadir (Giirbliz, 2021).
Bunun yam sira, siyah havug ihracati, Tiirkiye’nin tarimsal ticaretinde dnemli bir
gelir kaynagidir ve Avrupa, Orta Dogu ile Asya pazarlarinda yogun talep
gormektedir (World Bank, 2019).

Siyah havucun iiretim siiregleri, modern sulama yontemleri, siirdiiriilebilir
tarim uygulamalar1 ve iklim degisikligine uyum politikalar1 gercevesinde
gelistirilmeye aciktir. Bununla birlikte, iiretim maliyetlerinin yonetimi, su
kaynaklarinin etkin kullanimi1 ve uluslararas1 pazarlarda rekabet avantajinin
artirlmasi gibi konular, sektoriin karsilastigi baslica zorluklar arasinda yer
almaktadir (Glirbiiz, 2021). FAO ve Diinya Bankasi gibi uluslararas1 kuruluslar,
siyah havug gibi 6zgiin tarim tiriinlerinin deger zincirinde iyilestirmeler yapilmasi
gerektigini vurgulamaktadir (FAO, 2020; World Bank, 2019).

Tiirkiye’nin siyah havug iiretimindeki lider konumunu siirdiirmesi ve
uluslararasi piyasalardaki payini artirmasi, siirdiiriilebilir iiretim uygulamalar1 ve
teknoloji destekli politikalarin benimsenmesi ile miimkiin olacaktir. Siyah
havucun bilimsel ve ekonomik potansiyeli, tarimsal iiretim stratejilerinin
merkezinde yer almali ve bu alanda yapilacak kapsamli arastirmalarla
desteklenmelidir (Smith ve Williams, 2017).

Siyah havug, genis kullamim alanlar1 ve yiiksek ihracat potansiyeliyle
ekonomik acidan dikkat ceken bir iiriindiir. Ozellikle dogal renklendirici olarak
gida endiistrisinde yogun talep goérmesi, siyah havucun katma deger yaratma
kapasitesini artirmaktadir (UNDP, 2020). Uzun raf émrii, dayaniklilig1 ve diisiik
iiretim maliyetleri sayesinde lojistik ve pazarlama siire¢lerinde avantaj saglayan
siyah havug, aym1 zamanda Tiirkiye’nin tarimsal ihracatinda stratejik bir rol
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iistlenmektedir (TUIK, 2020). Katma degerli iiriin gelistirme ve uluslararasi
pazarlardaki rekabet giiciinii artirma hedefleri dogrultusunda siyah havug,
stirdiiriilebilir tarim politikalarmin desteklenmesi gereken 6nemli bir iiriin olarak
one ¢ikmaktadir (World Bank, 2019).

Uriiniin s6zii edilen énemini yitirmemesi igin iki ana unsur iizerinde -
odaklanilmas1 gerektigi ifade edilebilir. Bu unsurlardan birincisi, {ireticilerin
bilinglendirilmesi, ikincisi ise iiretimin daha profesyonel perspektiflere konu
olmasidir.

Bu calisma da, siyah havug iiretiminin ekonomik, sosyal ve teknik
boyutlarini ortaya koymay1 ve lreticilerin pazarlama yapisini detayli bir sekilde
analiz etmeyi amaglamaktadir. Ozellikle Eregli ilgesinin iiretim potansiyelinin
vurgulanmasi, bolgenin siyah havug iretiminde ulusal lider konumunun
giiclendirilmesi i¢in kritik 6nemdedir. Ayrica, lireticilerin karsilastigi sorunlarin
tespit edilmesi ve bu sorunlara yonelik Onerilerin gelistirilmesi, ¢calismanin bir
diger temel amacin1 olusturmaktadir. Literatiirdeki ¢calismalara bakildiginda {iriin
ile alakali son yillarda yapilan ¢alisma sayisinin olduk¢a az olmasi, ele alinan
bolgenin iiretimdeki 6nemi ve {ireticilerin ¢alismaya etkin sekilde katilmasi da
caligmanin 6zglin degerinin arttirmaktadir. Sonug¢ olarak, bu arastirma, siyah
havug ftireticilerinin iiretim ve pazarlama yapisin1 hem ekonomik hem de sektorel

kalkinma perspektifinden degerlendirmeyi hedeflemektedir.

1. MATERYAL VE YONTEM

Bu calisma, Konya ili Eregli ilgesinde siyah havug iireticilerinin iiretim ve
pazarlama yapisini incelemeyi amaglamaktadir. Arastirma, Eregli ilgesindeki
siyah havug iiretimi yapan 120 iireticinin tamami ile gergeklestirilen yiiz yiize
anketler ve derinlemesine goriismelerle yapilmigtir. Anket formu, iireticilerin
iiretim siiregleri, kullanilan girdiler, maliyetler, verimlilik, tiretim yontemleri ve
pazarlama stratejileri hakkinda veri toplamak amaciyla hazirlanmistir. Ayrica,
iireticilerle yapilan goriismeler, onlarin karsilastigi zorluklar ve pazarlama
stratejileri hakkinda daha ayrintili bilgi saglamak icin gergeklestirilmistir.
Calismanin teorik altyapisi, literatiir taramasi ile desteklenmis olup, onceki
arastirmalar bu c¢alismanin temelini olusturmustur. Elde edilen veriler, igerik
analizi yontemiyle degerlendirilmis ve iireticilerin iiretim siirecleri ile pazarlama

yapilar1 arasindaki iligkiler ortaya konulmustur.
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2. ARASTIRMA BULGULARI

Ankete katilan iireticilerin yas ortalamasi 44 tiir. Ureticilerin yas dagilimlar
incelendiginde, 35 yas alt1 {ireticilerin oraninin %25.35 yas tistii iiretici sayisinin
daha fazla oldugu belirlenmistir. Ureticilerin yas gruplari goz 6niine alindiginda
geng niifusun iiretimdeki paymin diisiik olmasi gelecek agisindan sorun olabilecegi
seklinde yorumlanabilir.

Ureticilerin egitim durumlari, siyah havug iiretimi disinda bir isle ugrasma
durumlar1 ve tarimla ugragsma siirelerine iligkin veriler Tablo 1’de verilmistir.

Tablo 1. Ureticilerin Sosyo-Ekonomik Yapilart

Frekans Yiizde%

Ankete katilan iireticilerin egitim - ilkokul 77 64.17
diizeylerine gore dagilim Ortaokul 28 23.33
Lise 14 11.67
Universite 1 0.83
Siyah havug iiretimi disinda yapilan Hayvancilik 31 25.83
islere gore dagilim Ticaret 4 3.33
Yok 85 70.83
Tarimla ugrasma siirelerine gore 0-9 Yil 28 23.33
dagilim 10-19 Y1l 35 29.17
20-29 Y1l 28 23.33
30-40 Yl 29 24.17
Toplam katilimci 120 100.00

Tablo 1’de yer alan verilerde {ireticilerin - egitim diizeylerinin -diisiik
oldugu goriilmektedir. Ureticilerin %64.17’si ilkokul, %23,33’ii ortaokul,
%11.67’si lise, ve yalnizca %0.831 tiniversite mezunudur. Bu durum, iireticilerin
tarimsal yeniliklere ve modern iiretim tekniklerine adaptasyonunu siirlayabilecek
bir faktdr olarak degerlendirilebilir. Siyah havug¢ {iretimi disinda ekonomik
faaliyette bulunmayan {ireticilerin oraninin %70,83 gibi yiiksek bir diizeyde
olmasi, bu iiretim dalinin bolge i¢in birincil gecim kaynagi oldugunu
gostermektedir. Diger taraftan, siyah havug tiretiminin yani sira hayvancilik ile
ugraganlarin oran1t %25.83, ticaretle ugrasanlarin orani ise %3.33’tlir. Tarimla
ugrasma siireleri incelendiginde, iireticilerin tecriibelerinin genis bir yelpazeye
yayildigi, ancak en yiiksek oranin (%29.17) 10-19 yil deneyime sahip grupta
oldugu goriilmektedir. Bu bulgular, bolgedeki iireticilerin genel olarak geleneksel
yontemlere dayali bir iiretim anlayisina sahip olduklarini ve ekonomik ¢esitliligin

sinirli oldugunu ortaya koymaktadir. Dolayisiyla, iireticilere yonelik egitim
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programlari, modern tarim uygulamalarinin yayginlagtirilmasi ve alternatif gelir
kaynaklarinin tesvik edilmesi, hem iiretim kapasitesini artirabilir hem de bolgedeki
ekonomik gesitliligi gelistirebilir. Ozellikle geng iireticilere yonelik desteklerin
artirtlmasi, tarimin siirdiiriilebilirligine katk: saglayacak 6nemli bir adim olarak
degerlendirilmektedir.

Uretim agma yeni katilacak iireticilerin biling diizeyinin yani sira, hali
hazirda sistem igerisinde faaliyet gosteren iireticilerin bilinci de tarimsal iiretimin
etkinligi ve stirdiiriilebilirligi acisindan son derece onemlidir. Yiiksek biling
diizeyine sahip iireticiler, modern tarim tekniklerini, verimlilik artirici yontemleri
ve cevresel siirdiiriilebilirligi benimseyerek daha verimli {iretim yapabilirler
(Smith, 2020). Ayrica, pazar talepleri, kalite standartlar1 ve tiiketici tercihlerine
uygun iretim yaparak iiriinlerini daha yiiksek fiyatlarla satabilirler (Johnson ve
Lee, 2019). Bilingli iireticiler, tarimsal girdileri daha verimli kullanarak maliyetleri
azaltabilir ve cevresel etkileri en aza indirerek eckosisteme zarar vermekten
kaginirlar (Brown, 2018). Ote yandan, diisiik biling diizeyine sahip iireticiler ise
geleneksel yontemlerle siirli kalabilir, kaynaklar1 verimsiz kullanabilir ve pazar
firsatlarin1 kacirabilirler (Miller ve ark. 2021). Bu nedenle, iireticilerin biling
diizeyinin artirilmasi, hem ekonomik agidan daha verimli hem de ¢evresel agidan
daha siirdiirtilebilir bir tarim sektoril igin temel bir faktordiir (Kumar ve Singh,
2020).

Yapilan aragtirmada caligmaya katilan {reticilerin liretim siireciyle ilgili
bazi konulardaki biling diizeyi de 6l¢iilmiistiir. Bu 6lgiim sonucu elde edilen

sonuclar1 Tablo 2°de gérmek miimkiindiir.

Tablo 2. Ureticilerin Bazi Tarimsal Uretim Konularindaki Biling Diizeyi

Frekans Yiizde
Kooperatife Uyelik Uye 112 93.30
Uye degil 8 6.67
Uye Olunan Kooperatif Tarim Kredi Kooperatifi 53 44.17
Pankobirlik 59 49.17
Higbiri 8 6.67
Toprak Analizi Yaptirma Yaptirir 116 96.67
Aligkanligt Yaptirmaz 4 3.33
Tarim Sigortas1 Yaptirma Yaptirir 103 85.83
Tercihi Yaptirmaz 17 14.17

Toplam Katilime1 120 100.00
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Tablo 2°de Siyah havug lireticilerinin kooperatif liyeligi, toprak analizi ve
sigorta yaptirma tercihleriyle ilgili bulgulara gore, ireticilerin bu konularda
agirlikl olarak bilingli yonde davranis sergiledikleri soylenebilir. Kooperatife iiye
olma oran1 %93,33 ile oldukca yiiksektir ve iireticilerin %49.17’si Pankobirlik,
%44.17’si ise Tarim Kredi Kooperatifine {liyedir. Kooperatif iiyeligine iliskin
oransal dagilim, iireticilerin genellikle tarimsal destek ve kaynaklara erisim
saglamada organize bir yapidan faydalandigini gdstermektedir. Toprak analizi
yaptirma aligkanligi %96.67 gibi oldukga yiiksek bir oranda ortaya ¢ikmistir. Bu
durum, ireticilerin tarimsal iiretimde bilingli uygulamalar benimsedigini ve
verimliligi artirmak adina bilimsel yontemlere yoneldigini ortaya koymaktadir.
Sigorta yaptirma oraninin %85.83 olmasi, ireticilerin ¢ogunlugunun tarimsal
riskler karsisinda 6nlem aldigini ve stirdiiriilebilir iiretim konusunda farkindalik
sahibi oldugunu gostermektedir. Ancak kooperatif iiyesi olmayan (%6.67), toprak
analizi yaptirmayan (%3.33) ve sigorta yaptirmayan (%14.17) kiigiik bir grubun
bulunmasi, tiim Treticilerin bu konularda tam anlamiyla bilinglendirilmesi
gerektigini ortaya koymaktadir. Bu sonuglar, siyah havug liretiminde modern ve
bilingli tarim uygulamalarinin biiylik oranda benimsendigini, ancak bu
uygulamalarin kapsayiciligini artirmak icin daha fazla egitim ve destek
programlarmin gerekliligini vurgulamaktadir.

Alman her tiirli egitimin iiretim siireclerini etkileyecek olmasi, aym
zamanda bu iki konunun birbiriyle baglantisini ve énemini gostermektedir. Uretim
stireci ve bu siirecteki uygulamalar, tarimsal lretimin verimliligi, kalitesi ve
stirdiiriilebilirligi agisindan biiyiik 6nem tasir (Kaya ve Aydin, 2018; Smith, 2020).
Tarimda kullanilan iiretim teknikleri, yontemler ve uygulamalar, triinlerin
kalitesini dogrudan etkileyerek piyasa degerini belirler (Cetin, 2019; Johnson ve
Lee, 2019). Etkili tretim siirecleri, girdilerin verimli kullanimim saglar,
maliyetleri diisiirlir ve iiretim verimliligini artirir (Y1lmaz, 2020; Brown, 2018).
Ayni zamanda, cevresel etkileri azaltan siirdiiriilebilir uygulamalar, topragin,
suyun ve diger dogal kaynaklarin korunmasma katki saglar (Kumar ve Singh,
2020; Kiling, 2021). Ureticilerin, teknolojik yenilikleri ve bilimsel gelismeleri
takip ederek iiretim siireclerine entegre etmeleri, iirlinlerin hem miktar hem de
kalite acisindan ulusal ve uluslararas1 pazarlarda rekabetci olabilmesini saglar
(Miller ve ark. 2021; Ozdemir ve Demirtas, 2022). Ayrica, dogru uygulamalar,
hastalik ve zararlilara karsi etkili koruma saglayarak verimli ve saglikli {irtinlerin
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yetismesine olanak tanir (Davis, 2020; Sahin, 2019). Sonug¢ olarak, iiretim
stirecinde gergeklestirilen dogru uygulamalar, tarimsal iiretimin basarist i¢in kritik
bir rol oynamaktadir (Nguyen ve Lee, 2019; Karakas ve Yilmaz, 2021).

Tablo 3. Ureticilerin Uretim Siiregleri ve Uygulamalari

Frekans Yiizde
Tohum teminini nasil Tedarikei firma 64 53.33
sagliyorsunuz
Isletme deposu 56 46.67
Yapilan ¢apa sayisi 0-3 17 14.17
4-6 99 82.50
7+ 4 3.33
Kullanilan sulama sistemi Yagmurlama 73 60.83
Damlama 34 28.33
Karik 12 10.00
Diger 1 0.83
Suyun temin kaynagi Uretici kuyusu 71 59.17
DSi 49 40.83
En ¢ok rastlanan hastalik Kiilleme 47 39.17
Septorya 38 31.67
Yaprak lekesi 34 28.33
Antakroz 1 0.83
En ¢ok rastlanan zararli Havug sinegi 77 64.17
Yaprak biti 43 35.83
Toplam katilimci 120 100.00

Bu calismada galismaya katilan ireticilerin {iretim siiregleri, bu siirecte
uyguladiklart uygulamalar ve aldiklar1 Onlemler genis kapsamli bir sekilde
incelenmistir. Bu inceleme sonucu edilen sonuglari Tablo 3’de gormek
miimkiindiir.

Tablo 3, siyah havug iireticilerinin {iretim siiregleri, uyguladiklar1 yontemler
ve aldiklar1 6nlemler ayrintili bir sekilde degerlendirilmistir. Tohum temini
konusunda, treticilerin %53.33’ii tedarik¢i firmalar1 tercih ederken, %46.67’si
tohum ihtiyaglarint igletme depolarindan kargilamaktadir. Tedarik¢i firmalarin
tercih edilmesi, modern tarimsal yontemlere yonelim ve daha kaliteli tohum
kullanimi ihtiyacimi yansitirken, isletme deposu kullaniminin yiiksek orani, yerel
kaynaklarin 6nemli bir yer tuttugunu gostermektedir. Bu durum, tireticilerin hem
geleneksel hem de modern kaynaklardan faydalandigini ortaya koymaktadir.
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Capa uygulamalari agisindan degerlendirildiginde, %82.50 gibi biiyiik bir
cogunluk iiretim sezonu boyunca 4-6 kez ¢apa yapmaktadir. Bu oran, ireticilerin
yabanci ot kontrolii ve toprak havalandirma gibi temel tarimsal bakim faaliyetlerini
diizenli olarak yerine getirdigini gdstermektedir. Ote yandan, ¢apa sayisinin 7 ve
iizeri oldugu {reticilerin oranmin %3.33’te kalmasi, daha yogun bakim
uygulamalarinin sinirli oldugunu ve muhtemelen maliyet veya isgiicii kisitlarinin
bunda etkili olabilecegini diisiindiirmektedir.

Sulama sistemlerinde ise yagmurlama yontemi %60.83 ile en yaygin
kullanilan sulama sistemi olarak dikkat ¢ekmektedir. Yagmurlama sulama, genis
alanlarda homojen su dagilimi saglamasi nedeniyle tercih edilmektedir. Damlama
sulamanin %28.33 oraninda kullanilmasi, daha su tasarruflu ve bitkiye odakli bir
sulama yontemine olan egilimi gostermektedir. Ancak, karik sulama gibi
geleneksel yontemlerin %10.00 oraninda kullaniliyor olmasi, bazi iireticilerin
modern sulama sistemlerine geciste hala cesitli zorluklarla karsilastigini isaret
etmektedir. Diger sulama yontemlerinin yalnizca %0.83 oraninda kullanilmasi,
bolge iireticilerinin ¢ogunlukla bilinen ve etkili yontemleri tercih ettigini
gostermektedir.

Suyun temin kaynaklar1 incelendiginde, iireticilerin %59.17’sinin su
ihtiyactn1  kendi  kuyularindan saglarken, %40.83’ii DSI kaynaklarmi
kullanmaktadir. Bu durum, iireticilerin 6nemli bir kisminin kendi su kaynaklarini
olusturmus oldugunu gdstermektedir.

Hastaliklar agisindan en yaygin goriilen sorun, %39.17 oraniyla kiilleme
hastaligidir. Bunu %31.67 ile septorya ve %28.33 ile yaprak lekesi hastaliklari
takip etmektedir. Bu bulgular, iireticilerin hastalik yonetiminde ciddi zorluklarla
karsilastigint ve oOzellikle fungal hastaliklara karst daha etkin miicadele
yontemlerine ihtiya¢ duyuldugunu isaret etmektedir. Antraknoz hastaliginin ise
yalnizca %0.83 oraninda goriilmesi, bu hastaligin bolge iireticileri i¢in yaygin bir
sorun olmadigini gostermektedir.

Zararli yonetiminde ise %64.17 orantyla havug sinegi en sik rastlanan zararl
olarak dikkat ¢ekmektedir. Bunu %35.83 oraniyla yaprak biti takip etmektedir.
Havug sinegi oraninin yiiksekligi, zararlilarla miicadelede daha etkin miicadele
yontemlerine ihtiya¢ duyuldugunu gostermektedir.

Uretim asamasindaki sorunlarin analizi, tarimsal iiretimin verimliligi ve

stirdiirtilebilirligi acisindan en az iiretim siireci ve uygulamalar1 kadar 6nemlidir.
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Sorunlarin tespiti ve ¢Ozilimii, liretim siireclerinin etkinligini artirmak, kaynak
kullanimin1 optimize etmek ve {irlin kalitesini yiikseltmek igin kritik bir rol oynar
(Kaya ve Yilmaz, 2020; Brown, 2018). Ornegin, hastalik ve zararhlarla
miicadeledeki eksiklikler, uygun sulama yontemlerinin kullanilmamasi ya da
yanlig giibreleme uygulamalari, verim kaybina ve gevresel sorunlara yol agabilir
(Cetin, 2019; Davis, 2020). Bu sorunlarin erken teshisi ve ¢0zlimii, hem
maliyetlerin kontrol altinda tutulmasin1 hem de siirdiiriilebilir tiretim kosullarinin
saglanmasin1 miimkiin kilar (Miller ve ark., 2021; Smith, 2020). Ayrica, {iretim
sorunlariin analizi, iireticilerin bilin¢ diizeyini artirmak, yenilik¢i teknolojilere
uyum saglamak ve politika yapicilarin sektorle ilgili daha etkili kararlar almasina
olanak tanir (Johnson ve Lee, 2019; Yilmaz, 2020). Dolayisiyla, iiretim
stirecindeki sorunlarin analizi, sadece mevcut iiretim siireglerini iyilestirmekle
kalmaz, ayn1 zamanda gelecekteki liretim stratejilerinin daha saglam temellere
oturtulmasina katki saglar (Kumar ve Singh, 2020; Sahin, 2019). Tablo 4’de
iireticilerin iiretim sathasindaki sorunlarina dair bulgular1 gérmek miimkiindiir.

Tablo 4. Ureticilerin Uretim Asamasinda Karsilastig1 Sorunlar

Uretim asamalar1 Frekans Yiizde%
Toprak hazirligi ve Alet makine sorunu 36 30.00
dikim Bilgi yetersizligi 35 29.17
Islemin zamaninda yapilmamas1 33 27.5
Diger 16 13.33
Giibreleme Fiyatlarmn yiiksek olusu 78 65.00
Islemin zamaninda yapilmamast 23 19.17
Alet makine sorunu 12 10.00
Bilgi yetersizligi 7 5.83
Tohum temini Tohum fiyat: 76 63.33
Tohum kalitesi 28 23.33
Temin zamanlamasinin aksamasi 11 9.17
Diger 5 4.17
Ilaglama Fiyatlarmn yiiksek olusu 83 69.17
Alet makine sorunu 27 22.50
Bilgi yetersizligi 10 8.33
Sulamada Maliyetin yiiksek olusu 60 50.00
Su kaynaginin yetersizligi 32 26.67
Bilgi yetersizligi 20 16.66
Alet makine sorunu 8 6.67
Hasat zamani Hasat kayb1 72 60.00
Zamaninda hasat yapilmamasi 24 20.00
Hasat iicretlerinin pahali olusu 24 20.00
Hasat sonras1 Fiyatlarm diisiik olmasi 45 37.50
Depolamanin miimkiin olmamasi 42 35.00
Odemelerden dolayt iiriinii bekletememek 21 17.5
Aracilarin fazlalig 12 10.00

Toplam katilimci 120 100.00
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Tabloda, iireticilerin tarimsal {iiretim siireclerinde karsilastiklari gesitli
sorunlara iliskin bulgular ortaya konmustur. Toprak hazirligi ve dikim sorunlar
acisindan, TUreticilerin %30'u alet ve makine eksikliklerinden kaynaklanan
zorluklar yasadigini belirtirken, %29.17'si bilgi yetersizligi ve %27.5'1 zamaninda
toprak hazirliginin yapilmamasi nedeniyle aksakliklarla karsilagtiklarini ifade
etmistir. Bu veriler, tarimsal iiretimde verimli bir baslangic i¢in gerekli olan toprak
hazirligr ve dikim asamalarinda, teknik altyapi ve bilgi eksikliklerinin énemli
engeller olusturdugunu ortaya koymaktadir.

Giibrelemede karsilasilan sorunlarla ilgili dagilim, iireticilerin %65'inin
yiiksek giibre fiyatlarini 6nemli bir sorun olarak gordiigiinii gostermektedir.
Giibrelemenin zamaninda yapilmamasi (%19.17) ve alet makine eksiklikleri
(%10) de diger 6nemli sorunlar arasinda yer alirken, bilgi eksikligi ise %5.83'lik
bir oranla daha diisiik bir oneme sahiptir. Giibreleme, tarimsal tiretimde 6nemli bir
maliyet unsuru olup, bu sorunlar iireticilerin verimliliklerini olumsuz etkileyebilir
ve daha diisiik kar marjlarina yol agabilir.

Tohumda karsilasilan sorunlar kategorisinde, iireticilerin %63.33'ii tohum
fiyatlarmin yiiksekligini, %23.33'i ise tohum kalitesizligini ana sorunlar olarak
belirlemistir. Tohum temininde zamanlama sorunlar1 da %9.17 oraninda bir kesimi
etkilemektedir. Bu durum, oOzellikle tohum temini ve kalite standartlarinin
belirlenmesinin iireticilerin gelirleri iizerinde dogrudan etkisi oldugunu
gostermektedir. Bu tiir sorunlarin ¢6ziilmesi, iiretim siireglerinin siirdiiriilebilirligi
acisindan kritik oneme sahiptir.

flaglama asamasinda ise, %69,17'lik bir oranla ila¢ fiyatlariin yiiksek
olmasi 6nemli bir sorun olarak ifade edilmistir. Alet makine eksiklikleri (%22.25)
ve bilgi eksikligi (%8,33) de diger onemli sorunlar arasinda yer almaktadir.
[laglama, {iriinlerin saglikl bir sekilde yetismesini saglamak i¢in dnemli bir islem
olup, yiiksek maliyetler ve ekipman eksiklikleri, iireticilerin bu siireci verimli bir
sekilde yiiriitmelerini engellemektedir.

Sulamada karsilagilan sorunlar agisindan, freticilerin %50'si sulama
maliyetlerinin  yliksekliginden sikayet etmekte, %Z26.67'si su kaynaginin
yetersizliginden, %16.67'si ise bilgi eksikliklerinden kaynaklanan sorunlar
yasamaktadir. Sulama, tarimsal iiretimde hayati bir rol oynar ve suyun verimli bir
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sekilde temin edilmesi ve kullanilmasi, ireticilerin maliyetlerini dogrudan
etkilemektedir.

Hasat zamani karsilagilan sorunlar ise, iireticilerin %60'min hasat
kayiplarini en biiyiik sorun olarak gordiigiinii ortaya koymaktadir. Ayrica, %20'si
zamaninda hasat yapilamamas1 ve %20'si de hasat iicretlerinin yiiksek olmasi
nedeniyle sorunlar yasadigini belirtmistir. Hasat kayiplari, treticilerin gelir
kaybina neden olabilecegi gibi, zamaninda hasat yapamamak da {irtin kalitesini
distirebilir.

Hasat sonrasi karsilasilan sorunlar arasinda ise, iireticilerin %37.5'1 diisiik
fiyatlar nedeniyle, %35'i ise depolama imkanlarinin olmamasi nedeniyle sikintilar
yasadiklarin1 ifade etmistir. Aracilarin fazlaligi (%10) ve ddemelerden dolay1
iriinli bekletememek (%17.5) de dnemli diger sorunlar arasinda yer almaktadir.
Hasat sonrast donemde, fiyatlar ve depolama sorunlari, iireticilerin pazarlama
siireclerini zorlastirmakta ve liriinlerini deger kaybi ile satmalarina yol agmaktadir.

Genel olarak, iireticilerin karsilastiklar1 bu sorunlar, tarimsal {iretimin farkli
asamalarindaki etkinlik ve verimliligi 6nemli 6lclide etkilemektedir. Sorunlarin
¢oOziilmesi, tarimsal iiretimin siirdiiriilebilirligi ve iireticilerin gelir seviyelerinin
iyilestirilmesi acisindan kritik bir 5Sneme sahiptir (Lal, 2019). Uriinlerin piyasaya
arzi da, tarimsal iiretimin ekonomik siirdiiriilebilirligi agisindan kritik bir oneme
sahiptir. Bu siireg, lreticilerin iiriinlerini dogru kanallar araciligiyla dogru
fiyatlarla sunmalarin1 saglayarak, hem gelirlerini maksimize etmelerine hem de
pazar paylarin1 korumalarina olanak tanir (Y1lmaz ve Aydin, 2020). Piyasaya arz,
iireticilerin iriinlerinin talep gorebilecegi alicilar ve pazarlama stratejileri ile
uyumlu olarak sekillenir; bu da iiretim verimliligi ile dogrudan iliskilidir (Sharma,
2016). Ayrica, etkili bir arz siireci, tedarik zincirindeki verimliligi artirirken, arz-
talep dengesizliklerini en aza indirir ve iirlinlerin deger kaybini 6nler (Makundika
ve ark., 2020). Piyasaya arz asamasinda alinacak stratejik kararlar, {ireticilerin
finansal performanslarini dogrudan etkileyerek, tarimsal tiretimin genel ekonomik
yapist iizerinde belirleyici bir rol oynar (Gokdogan, 2019). Bu nedenle, ireticilerin
arz siireglerini etkin bir sekilde yonetmeleri, rekabetgiliklerini artirmak ve
stirdiiriilebilir bir tarimsal iiretim yapist olugturmak agisindan biiyiilk 6nem tasir
(Perroni ve ark, 2017).

Bu dogrultuda siyah havug iireticilerinin iiretim siire¢lerinden sonra

iirlinlerini piyasaya arz etme asamalari, bu siirecte tercih ettikleri yontemler ve
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uyguladiklar stratejiler kapsamli bir sekilde incelenmistir. Elde edilen bulgular,
iireticilerin iiriinlerini pazara sunarken biiylik 6l¢lide geleneksel yontemleri tercih
ettiklerini ve satis siireclerinde belirli egilimler gosterdiklerini ortaya koymaktadir.
Bu bulgulara Tablo 5'te yer verilmektedir.

Tablo 5. Ureticilerin Uriinlerini Piyasaya Arzi

Frekans Yiizde%

Satig yeri Tiiccar 77 64.17
Komisyoncu 33 27.50
Pazar yeri 9 7.50
Diger 1 8.30

Satig bigimi Kilo hesabi toptan 118 98.33
Meyve doneminde kabala 2 1.67

Satis sekli Pesin 87 72.50
Vadeli 33 27.50
Toplam katilimci 120 100.00

Ureticilerin biiyiik bir kismu, iiriinlerini tiiccarlara satmay tercih etmektedir.
%64.17'lik bir oranla tiiccar, en yaygin satig kanali olarak 6ne ¢ikmaktadir. Bu
yiksek oran, tliccarlarin, 6zellikle biiyiik miktarlarda ve diizenli alimlarda 6nemli
bir rol oynadigini gostermektedir. Komisyoncular ise %27.50 oraniyla ikinci en
yaygin satig kanalidir ve bu da iireticilerin komisyoncular aracilifiyla pazara
erisimi saglamada aktif bir rol oynadiginmi gostermektedir. Pazar yerleri iizerinden
satlg yapan ireticilerin orani ise yalnizca %7.50, diger satis yerlerinin orani ise
%0.83'tlir. Bu bulgular, iireticilerin daha ¢ok organize olmus alicilar araciligiyla
iriinlerini sattiklarini, bireysel satis yontemlerine daha az yoneldiklerini isaret
etmektedir.

Ureticilerin  biiyiilk bir cogunlugu, iiriinlerini kilo hesabiyla toptan
satmaktadir. %98.33 gibi yliksek bir oranla kilo hesabi iizerinden yapilan toptan
satiglar, tireticilerin ticaret slireglerinde standartlagtirilmis ve biiyiik olgekli
alimlari tercih ettiklerini ortaya koymaktadir. Bu durum, hem verimlilik agisindan
avantajlidir hem de pazarlik giiglerini artirir. Diger taraftan, meyve doneminde
kabala satis yapan tireticilerin oran1 %1.67 gibi diisiik bir seviyededir.

Satiglarin 6deme bigimleri konusunda %72.50’lik bir oranla pesin satiglar
on plandadir. Vadeli satiglar ise %27.50 oraninda bir paya sahiptir. Vadeli satis
yapan ireticiler, alicilarla uzun vadeli ticari iligkiler kurmayi tercih etmekte olup,
bu yontem baz iireticiler i¢in daha esnek bir 6deme plani saglayabilir. Ancak,
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vadeli satiglarin 6deme zorluklar1 ve alacak riskleri tagimasi nedeniyle daha
dikkatli yonetilmesi gereken bir yontem oldugu soylenebilir.

Ureticilerin pazarlama siirecleri, tarimsal {iretimin ekonomik basaris1 ve
stirdiiriilebilirligi i¢in temel bir unsurdur. Pazarlama, iiretilen iiriinlerin dogru
zamanda, dogru yerde ve uygun fiyatla tiiketiciye ulagmasini saglar. Etkili bir
pazarlama siireci, lireticilerin gelirlerini artirarak finansal istikrarlarini giiclendirir
ve gelecekteki tiretim i¢in gerekli olan yatirimlar1 yapmalarina olanak tanir (Giiler
ve Oztiirk, 2020). Ayrica, iireticilerin pazar dinamiklerini anlamalar1 ve talebe
uygun stratejiler gelistirmeleri, liriinlerin daha genis bir kitleye ulasmasini ve deger
kaybinin onlenmesini saglar (Singh ve Singh, 2015). Pazarlama siirecleri ayni
zamanda, ireticilerin pazar taleplerine gore iriin kalitesini ve ¢esitliligini
artirmalarina tesvik eder, bu da rekabet giiciinii yiikseltir (Oztiirk, 2018). Yetersiz
pazarlama ise ireticilerin emeklerinin karsiligini alamamasina, {riinlerin deger
kaybetmesine ve ekonomik kayiplara neden olabilir (Kara ve Goktas, 2019). Bu
nedenle, lreticilerin pazarlama becerilerini gelistirmeleri ve etkili stratejiler
benimsemeleri, tarimsal iiretimin siirdiiriilebilirligi ve karlilig1 i¢in hayati 6neme
sahiptir. Tablo 6’da iireticilerin iiriin fiyat1 konusunda etkinligine iliskin bazi

bulgular verilmistir.

Tablo 6. Ureticilerin Uriin Fiyat: Konusunda Etkinligine [liskin Baz1 Bulgular
Frekans Yiizde%

Satis doneminde pazar Tiiccardan 51 42.5
fiyatini o6grenme Diizenli olarak pazara giderek 45 37.5
kaynagi Arkadas ve tanidiklardan 24 20.0
Satis fiyatinin ~ Piyasadaki en yiiksek fiyati veren 69 57.5
belirlenme sekli aliciya satar
Aliciyla pazarlik eder 28 23.33
Alici fiyatini kabul eder 23 19.17
Satis fiyatt Bagka alicilar aragtirir 57 47.5
begenmediginde; Mecburen satis yapar 36 30.0
Pazarlik yapar 27 22.5
Toplam katilimci 120 100.00

Tablo 6’da, iireticilerin {iriinlerini piyasaya arz ederken pazar fiyatini
ogrenme ve kendi fiyatini belirleme, pazar bilgisi edinme ve satig fiyatlarina
yonelik tepkilerine iligkin bulgular yansitilmistir. Satis doneminde pazar fiyatini
ogrenme kaynaklar1 degerlendirildiginde, iireticilerin %42.5’inin fiyat bilgilerini
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tiiccarlardan aldiklari, %37.5’inin diizenli olarak pazara giderek fiyat bilgisi
edindigi ve %20’sinin arkadas veya tanidiklardan bilgi aldig1 goriilmektedir. Bu
durum, tliccarlarin piyasa fiyatlarim1 yonlendirme agisindan Onemli bir rol
oynadigint ve {reticilerin dogrudan pazar deneyimlerinin smirli oldugunu
gostermektedir. Ureticilerin bilgiye erisim kaynaklarinin gesitliligi, fiyat
farkindalig1 acisindan kritik bir neme sahiptir.

Satis fiyatin1 belirleme durumlart incelendiginde, iireticilerin %57.5’inin
diriinlerini en yiiksek fiyati sunan alicilara satmayi tercih ettigi, %23.33{iniin
alicilarla pazarlik yapmay1 denedigi ve %19.17’sinin alicilarin belirledigi fiyatlar
kabul ettigi tespit edilmistir. Bu bulgular, iireticilerin biiyiikk bir kismimin fiyat
avantaji saglamak icin alternatif alici arayisinda oldugunu, ancak onemli bir
kisminin pazarlik ya da fiyat rekabeti gibi yontemlere daha az bagvurdugunu ortaya
koymaktadir. Bu bulgular, iireticilerin pazarlik giicliniin sinirli oldugunu ve fiyat
belirleme siireclerinde daha ¢ok alictya bagimli olduklarin1 gostermektedir.

Satis fiyat1 begenilmedigi takdirde, iireticilerin %47.5’inin bagska alici
arayisina girdigini, %30’unun iiriinlerini mecburen sattigini ve %22.5’inin pazarlik
yapmay1 tercih ettigini ortaya konmustur. Bu durum, {ireticilerin biiyiikk bir
kismmin fiyat beklentilerine ulasamadiklarinda alternatif yollar aramaya
calistigini, ancak bir kisminin finansal zorunluluklar nedeniyle tiriinii diisiik fiyatla
elden ¢ikarmak zorunda kaldigini gostermektedir.

2. SONUC

Arastirma sonucunda, Konya ili Eregli ilgesinde siyah havug iireticilerinin
sosyo-ekonomik yapisi, iiretim siiregleri ve pazarlama stratejileri kapsamli bir
sekilde incelenmis, bu baglamda bolgenin tarimsal kalkinmasi i¢in kritik 6neme
sahip bulgular elde edilmistir. Siyah havug tiretiminin, Eregli bolgesinin ekonomik
potansiyelini artirdig1 ve siirdiiriilebilir tarim politikalar1 agisindan 6nemli bir
stratejik alan olusturdugu tespit edilmisgtir.

Ureticilerin ~ sosyo-ekonomik  yapis1  degerlendirildiginde,  egitim
seviyelerinin genel olarak diisiik oldugu goriilmiistiir. Cogunlukla ilkokul mezunu
olan tireticiler, tarimsal yeniliklere adaptasyon konusunda sinirliliklar yasasalar da,
toprak analizi yaptirma ve kooperatif {iyeligi gibi konularda olumlu sonuglar

ortaya ¢ikmistir. Bu durum, yerel otoriteler ve tarimsal destek birimlerinin egitim
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ve farkindalik artirict ¢aligmalarla mevcut altyapiyr gelistirme firsati
sunabilecegini gostermektedir.

Uretim siireclerinde karsilasilan temel sorunlar arasinda, 6zellikle havug
sinegi ve kiilleme gibi zararlilar 6n plandadir. Hastaliklarin iiretim tizerindeki
etkisinin azaltilmasi i¢in modern biyoteknolojik yontemlerin ve siirdiiriilebilir
tarim tekniklerinin bdlgeye entegre edilmesi kritik bir ihtiyag olarak ortaya
cikmaktadir. Geleneksel ve modern sulama yontemlerinin birlikte kullanildig:
gorlilmiis, ancak modern sulama tekniklerinin yayginlastirilmasinin verimliligi
artiracag1 degerlendirilmektedir.

Ureticilerin en biiyiik sorunlarindan biri, yiiksek girdi maliyetleridir. Giibre,
tohum ve ilag gibi temel girdilerin fiyatlarindaki artis, lireticilerin karlihigim ciddi
sekilde smirlandirmaktadir. Bu baglamda, devlet destekli tarimsal hibeler ve
uygun kredi olanaklarinin saglanmasi, maliyetlerin azaltilmas1 i¢in hayati
onemdedir. Ayrica, iireticilerin ekonomik siirdiiriilebilirligini saglamak amaciyla,
yerel diizeyde destekleyici politikalarin gelistirilmesi yararli goriilmektedir.

Pazarlama yapisina iligkin bulgular, {ireticilerin ¢ogunlukla {iriinlerini
tiiccarlara satmay1 tercih ettigini gdstermektedir. Pazar yapisinin daha dengeli bir
hale getirilmesi icin alternatif pazarlama kanallarinin olusturulmasi ve dogrudan
satis olanaklarmin artirilmasi gerekmektedir. Ureticilerin pazar bilgisine
erisimlerini  kolaylastirmak ve fiyat dalgalanmalarma karsti koruyucu
mekanizmalar geligtirmek de 6nerilmektedir.

Sonug olarak, siyah havug liretiminin Eregli ilgesindeki stratejik 6nemi agik
bir sekilde ortaya konmustur. Ancak bu potansiyelin tam anlamiyla
degerlendirilebilmesi igin, iiretimden pazarlamaya kadar tiim siireclerin
iyilestirilmesine = yonelik kapsamli  politikalar  gelistirilmelidir. ~ Egitim
programlarinin yayginlastirilmasi, kooperatiflesme ¢aligmalarinin desteklenmesi
ve modern tarimsal tekniklerin kullaniminin artirilmasi, bu siireci hizlandiracak
temel adimlardir. Eregli bolgesindeki siyah havug liretiminin siirdiiriilebilir sekilde
artirllmasi, yalnizca bolge diizeyinde degil, ililke genelindeki tarimsal iiretim

dinamikleri agisindan da olumlu etkiler ortaya ¢ikaracaktir.
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